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Sazetak: Predmet ovog istrazivanja je analiza nivoa finansijske pismenosti srednjoskolaca u Bosni i
Hercegovini u kontekstu prevencije socijalno neprilagodenog ponasanja. Osnovni cilj rada ogleda se
u ispitivanju sposobnosti adolescenata da primijene ekonomska znanja na stvarne zZivotne situacije
poput inflacije, Stednje i upravijanja dugom. Istrazivanje je sprovedeno primjenom anketnog upitnika
na uzorku od 575 ispitanika uzrasta od 14 do 19 godina u BiH. Rezultati pokazuju da ispitanici
posjeduju visok stepen teoretskog znanja o definicijama budzeta i troSkovima kredita. Nasuprot tome,
uocen je nizak nivo razumijevanja realne vrijednosti novca i rizika koje nosi trziste kapitala. Posebno
zabrinjava podatak da adolescenti normalizuju sportsko kladenje i ne prepoznaju ga kao najrizicniji
oblik pokusaja zarade. Analiza potvrduje da porodica predstavija jedini efikasan kanal finansijske
socijalizacije dok drustvene mreze preuzimaju ulogu primarnog ali nepouzdanog izvora informacija.
Dobijeni nalazi ukazuju na direkinu povezanost izmedu niskog nivoa funkcionalne pismenosti i
sklonosti ka rizicnim obrascima ponasanja. Rad nudi konkretne preporuke za reformu obrazovnog
sistema kroz uvodenje prakticne finansijske edukacije radi zastite mladih od ekonomskih i socijalnih
devijacija.

Kljucne rijeci: finansijska pismenost, faktori vizika, finansijska socijalizacija, cijena duga, kamatni
rizik, upravijanje investicionim rizikom, trziste kapitala

Uvod

Digitalizacija finansija te¢e brze od skolskih programa, ostavljaju¢i adolescente u rascjepu
izmedu upotrebe kompleksnih digitalnih alata i nerazumijevanja pratecih rizika. Finansijska pismenost
u 21. vijeku nije samo tehnicka vjestina, ve¢ klju¢na kompetencija za prepoznavanje manipulativnih
obrazaca. U specifi¢nim okolnostima trzista BiH (Gruji¢ i Sikman, 2020), ekonomska edukacija
postaje neodvojiv dio prevencije socijalno neprilagodenog ponasanja, jer neznanje direktno hrani
trziSte igara na srecu.

Problem istrazivanja lezi u raskoraku izmedu rane finansijske osamostaljenosti mladih (online
kupovina, kladenje) i oskudnog znanja o mehanizmima novca. Predmet istrazivanja je nivo finansijske
pismenosti srednjoskolaca (14-19 godina), sa fokusom na prepoznavanje rizika.

Problem istrazivanja lezi u raskoraku izmedu rane finansijske osamostaljenosti mladih (kroz
digitalne novc¢anike, online kupovinu i kladenje) i njihovog oskudnog znanja o mehanizmima novca.
Srednjoskolci donose odluke koje imaju elemente ekonomskog rizika, a da pritom ne razumiju
osnovne koncepte poput realne vrijednosti novca ili cijene duga. Taj nedostatak znanja stvara pogodno
tlo za razvoj socijalno neprilagodenog ponasanja, prvenstveno kroz patolosko kockanje i izlozenost
finansijskim prevarama. Predmet istraZivanja je nivo finansijske pismenosti srednjoskolaca uzrasta od
14 do 19 godina, sa posebnim fokusom na njihovu sposobnost prepoznavanja finansijskih rizika u
svakodnevnom zivotu.
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Naucni cilj je klasifikovati nivo znanja o ekonomskim pojmovima i utvrditi njegovu
povezanost sa socio-demografskim karakteristikama. Drustveni cilj je ukazati na potrebu za
sistemskom edukacijom radi smanjenja maloljetnickog prestupnistva (kladenje, dugovanja). Rad trazi
odgovore na pitanja:

- P1: Koliko su srednjoskolci sposobni da primijene matematicko znanje o kamatama i
procentima na realne zivotne situacije (npr. uzimanje kredita ili Stednja)?

- P2: Postoji li statisticki znacajna razlika u nivou finansijske pismenosti izmedu ucenika
gimnazija i u€enika srednjih stru¢nih skola?

- P3: U kojoj mjeri mladi prepoznaju igre na srec¢u kao finansijski rizik, a u kojoj kao legitiman
nacin ostvarivanja prihoda?

- P4: Koliki je uticaj neformalnih izvora informisanja (drustvene mreze) na formiranje
finansijskih stavova kod adolescenata?

U vezi sa navedenim, postavljene su istrazivacke hipoteze:

Glavna hipoteza (Ho): Vecina srednjoskolaca posjeduje nizak nivo funkcionalne finansijske
pismenosti, naro¢ito u segmentu razumijevanja realne vrijednosti novca (inflacija) i cijene zaduzivanja
(kamata).

Pomoéna hipoteza (H;): Postoji direktna korelacija izmedu niskog nivoa finansijskog znanja i
sklonosti ka igrama na sre¢u kao nacinu ostvarivanja brze zarade.

Pomoéna hipoteza (H»): Srednjoskolci koji imaju bolji uspjeh u $koli i &iji roditelji otvoreno
razgovaraju o kuénom budZetu pokazuju veéi stepen razumijevanja rizika pri finansijskom
odlucivanju.

Pregled literature

Savremena istrazivanja defini$u finansijsku pismenost kao kljuéni faktor opsteg blagostanja,
koji omogucava pojedincu ispunjavanje tekucih obaveza i sigurnost u pogledu buduénosti (CFPB,
2017). Edukacija direktno smanjuje ranjivost na kognitivne pristrasnosti i poboljSava planiranje
budZzeta (Kaiser i sar., 2022). Finansijska pismenost predstavlja kombinaciju svijesti, znanja i stavova
neophodnih za donosenje ispravnih odluka (Rodriguez-Correa i sar., 2025).

Istrazivanja ukazuju na zabrinjavajuce nizak nivo pismenosti Sirom svijeta, pri ¢emu svega
jedna trecina stanovnistva razumije osnovne koncepte (Lusardi i Mitchell, 2011). Zemlje u tranziciji su
posebno ranjive; podaci za Balkan pokazuju da je procenat tacnih odgovora na osnovna pitanja o
inflaciji i riziku izrazito nizak: u Srbiji 22,54%, a u Hrvatskoj svega 19,08% (Anghel & Pochea, 2025).
Specificnosti trzista BiH, obiljezenog rizikom od nesolventnosti i kompleksnom strukturom kapitala,
zahtijevaju od mladih visok nivo finansijske pronicljivosti (Poljasevi¢ i Gruji¢, 2020; Gruji¢ i
Poljasevi¢, 2023).Nizak nivo znanja o dugu (debt literacy) direktno je povezan sa viSim troskovima
pozajmljivanja, ve¢im naknadama i tezim teretom dugovanja (Lusardi i Tufano, 2015). Pismeniji
pojedinci ne samo da lakSe identifikuju povoljne kamatne stope, ve¢ pokazuju i vecu sklonost ka
Stednji. Podaci OECD-a (2020) ukazuju na nisku finansijsku otpornost, gdje tre¢ina odraslih ne bi
mogla pokriti troSkove zivota duze od jedne sedmice u slucaju gubitka prihoda. U tom kontekstu,
finansijska edukacija nije samo ekonomski program, ve¢ osnovni stub drustvene stabilnosti koji
smanjuje finansijsku anksioznost i rizik od siromastva.

U literaturi se jasno istice da nivo znanja direktno oblikuje finansijsko ponasanje (Potrich et
al., 2015). Osobe sa visim nivoom znanja ¢eS¢e planiraju penziju, kontrolisu troskove i odgovornije
koriste kreditne kartice (Gathergood, 2012; Grohmann, 2018). Za istrazivanje devijacija kod mladih,
najvazniji je zakljucak da finansijska pismenost poveéava toleranciju prema riziku na racionalan nacin
(Huston, 2010). Umjesto bjezanja od rizika ili ulaska u nepoznato podrué¢je, pismen pojedinac
modifikuje svoje strategije u skladu sa ekonomskim uslovima (Remund, 2010). Nedostatak ovih
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vjestina kod adolescenata stvara prostor za socijalno neprilagodena ponaSanja, jer neznanje maskira
stvarne opasnosti od brzih zarada i netransparentnih dugovanja.

Metodologija istrazivanja

Istrazivanje je zasnovano na kvantitativnom pristupu i sprovedeno je u dvije faze tokom
januara 2026. godine. Prva faza obuhvatila je sistemati¢nu analizu literature iz relevantnih nauénih
baza (Web of Science i Scopus), dok je druga faza podrazumijevala primarno istrazivanje putem
presjecnog (cross-sectional) anketnog ispitivanja. Ovakav pristup omoguéio je poredenje teorijskih
postavki sa empirijskim podacima prikupljenim neposredno sa terena.

Primarno istrazivanje realizovano je na uzorku od 575 srednjoskolaca (14-19 godina) iz Bosne
i Hercegovine, Cija struktura prati nacionalne trendove u pogledu tipa skole i demografske distribucije.
Podaci su prikupljeni putem digitalno distribuiranog upitnika (19 pitanja) koji je obuhvatio socio-
demografske karakteristike, samoprocjenu znanja i objektivni test finansijske pismenosti. Pouzdanost
mjernog instrumenta potvrdena je visokom vrijednosé¢u Cronbachovog alfa koeficijenta od 0,86.

Statisticka obrada podataka izvrSena je u softverskom paketu SPSS, uz primjenu deskriptivne i
inferencijalne statistike. Za testiranje postavljenih hipoteza koristeni su t-testovi za nezavisne uzorke i
ANOVA test (analiza varijanse) radi utvrdivanja razlika u nivou pismenosti s obzirom na pol, tip Skole
i Skolski uspjeh. Veza izmedu nivoa znanja i sklonosti ka rizicnim ponasanjima, poput igara na sreéu,
ispitana je korelacionom analizom.

Rezultati

Demografski profil i obrazovni put Istrazivanje je obuhvatilo 575 ispitanika, sa gotovo
uravnotezenom polnom strukturom (52% zenskog i 48% muskog pola). Starosna distribucija pokazuje
da su najzastupljeniji ucenici treéih i Cetvrtih razreda srednjih Skola (uzrast 16 i 17 godina), koji
zajedno &ine 63% uzorka. Sto se ti¢e obrazovnog usmjerenja, veéina ispitanika (63%) pohada srednje
stru¢ne Skole, a gimnazijalci i ucenici zanatskih Skola se zastupljeni u skladu sa opstim demografskim
trendovima u Bosni i Hercegovini. Dominantna vecina ispitanika (85,04%) dolazi iz gradskih sredina,
$to implicira lakSu dostupnost finansijskih institucija, ali i mjesta za sportsko kladenje.

Posebno su zabrinjavajuéi podaci o finansijskoj socijalizaciji unutar porodice. lako vise od
polovine ispitanika (50,61%) raspolaze mjesecnim iznosom veéim od 100 KM, ¢ak 72,17% njih
navodi da sa roditeljima rijetko razgovara o troskovima, cijenama i Stednji. Ovaj podatak ukazuje na
postojanje vakuma u kojem mladi raspolazu znacajnim sredstvima bez adekvatnog mentorskog
nadzora.

Kada je rije¢ o izvorima informisanja o novcu, rezultati pokazuju potpunu marginalizaciju
roditelja kao samostalnog faktora (svega 1,39%). Dominantnu ulogu preuzimaju druStvene mreze
(TikTok, YouTube, Instagram) u kombinaciji sa vr$njacima (43,30%). Ovakva struktura izvora
informacija, gdje se finansijski stavovi formiraju putem neregulisanih digitalnih kanala, predstavlja
znacajan faktor rizika za razvoj socijalno neprilagodenog ponasSanja, jer su adolescenti direktno
izlozeni nerealnim prikazima brze zarade i potrosatkom pritisku. Cinjenica da djeca imaju novac (50%
preko 100 KM), a ne pric¢aju o njemu kod kuée (72% rijetko), otvara ogroman prostor za ulazak u zone
rizika (kladenje, online prevare).

Razumijevanje nominalne vrijednosti novca i kamate

Rezultati testiranja pokazuju da je tacan odgovor na pitanje o obra¢unu bazi¢ne kamate (2%
na ulog od 100 KM) dalo 46% ispitanika (265 ucenika). Podatak da 54% srednjoskolaca ne vlada
osnovnim obra¢unom na okrugli iznos ukazuje na deficit funkcionalne pismenosti u segmentu
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bankarskih usluga. Analiza prema polnoj strukturi otkriva statisticki znaCajnu razliku; ispitanice su
ostvarile 53% tacnih odgovora unutar svoje grupe, dok je kod muskog dijela uzorka taj procenat nizi i
iznosi 38%. Ovakva distribucija rezultata sugerise visi stepen finansijske paznje kod adolescentkinja u
posmatranom uzrastu.

Vrsta Skole koju ispitanici pohadaju ne predstavlja presudan faktor u nivou postignutog
znanja, $to je netipi¢an nalaz. lako se oc¢ekivala dominacija gimnazijalaca, oni su ostvarili 44% ta¢nih
odgovora, §to je priblizno rezultatu u¢enika srednjih stru¢nih $kola (46%) i zanatskih smjerova (47%).
Ovakva ujednacenost rezultata, bez obzira na nastavni plan i program, ukazuje na to da formalno
obrazovanje ne nudi diferenciranu prednost u sticanju prakti¢nih finansijskih vjestina. U pogledu
Skolskog uspjeha, u€enici sa odli¢nim uspjehom dominiraju u apsolutnim brojevima tacnih odgovora
(40%), ali uestalost netacnih opcija poput ,,100 KM ili ,,120 KM* u ovoj grupi potvrduje da visoke
ocjene u obrazovnom sistemu nisu ekvivalent funkcionalnoj pismenosti.

Najznacajnija korelacija uocena je u domenu porodicne socijalizacije. Od ukupnog broja onih
koji su dali tac¢an odgovor, njih 151 (99,3%) dolazi iz porodica u kojima je dijalog o troskovima i
Stednji redovna praksa. Nasuprot tome, kod ispitanika koji o novcu razgovaraju . rijetko”, odgovori su
neravnomjerno rasporedeni, dok opcija ,,ne znam* dominira kod uéenika koji se primarno informisu
putem drustvenih mreza.

Kvantitativna analiza neta¢nih odgovora otkriva dublje nerazumijevanje ekonomskih procesa.
Grupa od 114 ucenika (20%) koja smatra da kamata ne mijenja nominalni iznos na ra¢unu, pokazuje
odsustvo elementarnog poznavanja bankarskog sistema. S druge strane, izbor opcije ,,120 KM* kod
18% uzorka sugeriSe greske u decimalnom racunu ili nerealna oéekivanja o prinosima, §to ovu grupu
¢ini ranjivom na spekulativne ponude koje obecavaju nesrazmjerno visoku zaradu. Konac¢no, 16%
ispitanika koji priznaju potpuno nepoznavanje materije, posebno u struénim skolama, potvrduje
sistemski propust u pripremi mladih za samostalno ucesce na trzistu kapitala.

Razumijevanje inflacije i realne vrijednosti novea

Drugo testno pitanje glasilo je: ,,Zamisli da na Stednom racunu imas 100 KM, a kamata je 1%
godisnje. Inflacija u toj godini iznosi 3%. Sta ée§ mo¢i kupiti od tog novca nakon godinu dana?.
Ta¢an odgovor (,,manje nego danas®) dalo je manje od polovine ispitanika, tacnije 49,4% (284
ucenika). Rezultati pokazuju da 35,8% ispitanika ne prepoznaje uticaj inflacije na kupovnu moc¢,
vjerujuci da ¢e uz kamatnu stopu od 1% i inflaciju od 3% mo¢i kupiti vise nego danas. Ovi podaci
ukazuju na prisustvo nominalne iluzije, gdje se fokus stavlja isklju¢ivo na porast nominalnog iznosa
na rac¢unu, zanemarujuéi realni pad vrijednosti novca. Ovakav nivo nerazumijevanja korelira sa ve¢om
izlozenos¢u spekulativnim finansijskim ponudama koje obecavaju profit bez jasne ekonomske osnove.

Analiza prema polu potvrduje konzistentnost prethodnih nalaza; unutar zenske populacije
55,8% ispitanica je odgovorilo ta¢no, dok je kod muskaraca taj procenat iznosio 42,4%. U pogledu
obrazovnog usmjerenja, gimnazijalci i ucenici srednjih strucnih Skola pokazuju identi¢an nivo
razumijevanja (oko 50% ta¢nih odgovora), $to ukazuje na to da tip srednje Skole nije diferencijator u
razumijevanju inflatornih kretanja.

Odgovori ponovo potvrduju da je porodicna socijalizacija presudan faktor finansijske
pismenosti. Od 152 ispitanika koji u porodici redovno razgovaraju o ekonomskim temama, njih 151
(99,3%) dalo je tacan odgovor. Nasuprot tome, u grupi koja o novcu razgovara , rijetko”, veéina (202
ucenika) smatra da ¢e modéi kupiti vise nego danas. Ovi podaci sugeriSu da odsustvo porodi¢nog
dijaloga o ekonomskim temama korelira sa nerazumijevanjem inflatornih pritisaka.

Analiza je pokazala da visina raspolozivih sredstava (dzeparac) ne korelira sa znanjem o
inflaciji. Ucenici koji raspolazu sa iznosima preko 100 KM mjese¢no pokazuju slian nivo
nerazumijevanja kao i oni sa nizim primanjima, Sto potvrduje tezu da samo posjedovanje novca, bez
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adekvatne edukacije, ne vodi ka pismenosti. Takode, ispitanici koji se informiSu primarno putem
drustvenih mreza (249 ucenika) u 37% slucajeva biraju netacne opcije ili odgovor ,,ne znam®, §to
ukazuje na to da digitalni kanali ne nude sadrzaje o osnovnim ekonomskim zakonitostima. Cinjenica
da je 40% ucenika sa odlicnim uspjehom odgovorilo neta¢no, biraju¢i opciju ,,viSe nego danas®,
ukazuje na to da obrazovni sistem fokus stavlja na teorijske definicije umjesto na funkcionalnu
primjenu znanja. Sliéni rezultati u gradskim i seoskim sredinama sugeriSu da je finansijska
nepismenost sistemski izazov na nivou cijele populacije.

Percepcija finansijskog rizika i igara na srecu

Analiza odgovora na pitanje o identifikaciji najrizi¢nijeg modela ostvarivanja prihoda ukazuje
na znacajne deficite u procjeni ekonomskih opasnosti. Ta¢an odgovor, koji sportsko kladenje i kazino
kategoriSe kao najrizi¢nije, odabralo je 55,8% ispitanika (321 ucenik). Iako je rije¢ o natpolovi¢noj
vecini, podatak da 44,2% adolescenata ne prepoznaje kockanje kao primarni rizik ukazuje na visoku
stopu normalizacije ovih aktivnosti. Posebno je indikativna inverzija u percepciji rizika kod 29,5%
uzorka (170 uéenika) koji kupovinu drzavnih obveznica, kao teorijski najsigurniji instrument, smatraju
riziénijom od igara na srecu.

Statisticka obrada potvrduje znacajnu razliku u percepciji rizika s obzirom na pol. Dok 62%
djevojaka identifikuje kladenje kao primarni rizik, kod muskog dijela uzorka taj procenat opada na
49%. Ovakva distribucija rezultata potvrduje veéu izloZenost i desenzibilizaciju muskaraca na rizike
koje nose kladionice. Cinjenica da 34% ispitanika muskog pola percipira drzavne obveznice riziénijim
od kazina sugeriSe da je unutar ove demografske grupe kockanje integrisano kao legitimna ekonomska
aktivnost.

Nalazi ponovo potvrduju korelaciju izmedu nivoa znanja i porodicne socijalizacije. Od 152
ispitanika koji u porodici redovno razgovaraju o ekonomskim temama, njih 150 (98,7%) tacno je
identifikovalo najve¢i rizik. Nasuprot tome, kod ucenika koji se primarno informisu putem drustvenih
mreza (249 ispitanika), uocena je znacajna distorzija u procjeni; njih 67% smatra drzavne obveznice
najrizicnijim instrumentom. Ovi podaci sugeriSu da neformalni digitalni kanali i vrSnjacke grupe
direktno uti¢u na formiranje pogresnih stavova o sigurnosti Spekulativnih aktivnosti u odnosu na
legalne investicije.

Analiza dzeparca otkriva specifican trend: ucenici sa mjeseCnim primanjima preko 100 KM
rjede identifikuju kladenje kao primarni rizik u poredenju sa grupama koje raspolazu manjim
iznosima. Disproporcija izmedu raspolozivog kapitala i razumijevanja mehanizama gubitka
predstavlja znacajan faktor rizika za razvoj finansijske zavisnosti. Konacno, ujednacenost netacnih
procjena kod ucenika sa razli¢itim Skolskim uspjehom (odlikasa i onih sa nedovoljnim uspjehom)
potvrduje da formalni obrazovni sistem ne tretira adekvatno specificne oblike finansijskih rizika i
devijacija.

Razumijevanje diversifikacije rizika

Na pitanje ,,Sta zna¢i kada se kaze da je neki finansijski proizvod “diverzifikovan”?” ponudeni
odgovorisu bili ,,Da je sav novac ulozen u jednu, najsigurniju stvar.”, ,,Da je novac rasporeden na vise
razli¢itih ulaganja”, ,,“Da je novac podignut u keSu i sakriven” i ,,Ne znam”. Svega 39% (225
ispitanika) razumije da diversifikacija podrazumijeva rasporedivanje novca radi smanjenja rizika.
Najveci broj ispitanika, njih 263 (45,7%), vjeruje da diversifikacija znaci ulaganje ,,svega u jednu,
najsigurniju stvar”. Ovo je logicka greska koja ukazuje na to da adolescenti ne razumiju osnovnu
poslovicu o ,,ne drzanju svih jaja u jednoj korpi”. Ovakvo razmisljanje ih ¢ini ekstremno ranjivim u
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svijetu, gdje ulaganje cjelokupne ustedevine u jedan projekat (ili jednu opkladu) Cesto vodi do
bankrota.

Analiza prema polu potvrduje ranije uocenu tendenciju: ispitanice su ostvarile visi nivo
tacnosti (46,8% unutar pola), dok je kod muskaraca taj procenat iznosio 30,7%. U pogledu tipa
obrazovanja, uoc¢ena je ujednacenost u pogresnim odgovorima; znacajan broj ucenika srednjih strué¢nih
Skola, ali i 44% gimnazijalaca, preferira strategiju koncentrisanog uloga u jedan instrument. Ovi
podaci sugerisu da formalno obrazovanje ne nudi adekvatne kompetencije u oblasti diversifikacije
portfolija. Specificna grupa od 9,4% ispitanika interpretira diversifikaciju kao povlacenje gotovine iz
sistema, S§to ukazuje na elementarno nerazumijevanje terminologije ili izrazeno nepovjerenje u
finansijske institucije.

Uticaj porodi¢nog dijaloga ostaje dominantna varijabla. Cak 92% ispitanika (140 od 152) koji
o ekonomskim temama redovno razgovaraju sa roditeljima, dalo je tacan odgovor. Nasuprot tome, u
grupi koja se primarno informise putem digitalnih platformi, vecina preferira opciju koncentrisanog
uloga. Rezultati sugeriSu da neformalni digitalni kanali esto promoviSu agresivne investicione
strategije usmjerene na pojedinaéne proizvode, zanemarujuéi koncept balansiranog portfolija.

Nerazumijevanje principa diversifikacije ima direktne implikacije na sklonost ka igrama na
srecu. Ukoliko adolescent investicionu sigurnost poistovjeéuje sa ulaganjem cjelokupnih sredstava u
jedan ishod, takva logika se direktno projektuje na ponasanje u kladionicama, povecavajuéi rizik od
akumulacije gubitaka. Nalaz da 60 odliénih uéenika neta¢no definise diversifikaciju potvrduje
diskrepanciju izmedu teorijskog uspjeha u skoli i prakticne primjene ekonomskih zakona. Odsustvo
razumijevanja disperzije rizika u ovoj zivotnoj dobi moze rezultirati dugorocnom nesposobnoséu za
efikasno upravljanje imovinom i planiranje Stednje u odraslom dobu.

Razumijevanje cijene zaduzivanja i kamate

Pitanje koje se direktno tice potroSackog ponasanja odnosilo se na identifikaciju troSka pri
kupovini robe na rate (ukupna cijena veca za 150 KM u odnosu na gotovinsko placanje). Tacan
odgovor (troSak kamate) odabralo je 59,8% ispitanika (344 ucéenika). lako je ovo procentualno
najuspjesniji rezultat u testu, nalaz da 39,6% ispitanika (228 ucenika) taj visak percipira kao ,,bonus za
prodavca® ukazuje na nerazumijevanje cijene kapitala kroz vrijeme. Ovakva percepcija sugerise da
znacajan dio mladih trosak zaduzivanja interpretira kao trgovacku proviziju, a ne kao cijenu
iznajmljenog novca.

U pogledu obrazovnog profila, ucenici srednjih struénih Skola pokazali su visi stepen
prepoznavanja kamate (61%) u odnosu na gimnazijalce (60%) i ucenike zanatskih Skola (55%).
Analiza prema polnoj strukturi potvrduje prethodne trendove; djevojke su u 64% slucajeva precizno
identifikovale bankarski trosak, dok je kod muskaraca taj procenat iznosio 55%. Veca ucestalost
odgovora ,.bonus za prodavca“ kod muskog dijela uzorka (44%) moze ukazivati na vecu izlozenost
marketinskim strategijama za tehni¢ku robu, gdje se stvarni troSkovi finansiranja ¢esto sekundarno
pozicioniraju u odnosu na prodajne benefite.

Statisticki podaci ponovo naglasavaju znacaj porodi¢ne socijalizacije. Od 152 ispitanika koji o
finansijskim temama razgovaraju sa roditeljima, njih 141 (92,7%) ispravno definise kamatu. Kod
grupe koja se informise isklju¢ivo putem digitalnih platformi (249 ispitanika), procenat tacnih
odgovora opada na 61%, uz visoku zastupljenost (38%) onih koji trosak zaduzivanja dozivljavaju
subjektivno, a ne kao ekonomsku kategoriju.

Ucenici sa mjesecnim primanjima preko 100 KM u 64% slucajeva prepoznaju kamatu, §to
predstavlja pozitivno odstupanje u odnosu na prosjek. Ipak, nedostatak sustinskog razumijevanja
funkcije bankarske naknade kod znadajnog dijela ove grupe stvara rizik od buduée prezaduzenosti
kroz nekriti¢ko prihvatanje potrosackih kredita.
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Rezultati ukazuju na to da adolescenti otezano prave razliku izmedu prodajne marze i kamatne
stope, §to umanjuje njihovu sposobnost poredenja razli¢itih finansijskih ponuda. Cinjenica da 32,6%
ispitanika sa odlicnim uspjehom (46 ucenika) ne prepoznaje kamatu u strukturi cijene, dodatno
potvrduje diskrepanciju izmedu akademskog rezultata i prakticne ekonomske pismenosti.

Razumijevanje platnih instrumenata i duga

Analiza poznavanja osnovne razlike izmedu debitnih i kreditnih kartica pokazuje da 54,4%
ispitanika (313 ucenika) ispravno identifikuje debitnu karticu kao instrument za troSenje sopstvenih
sredstava, a kreditnu kao instrument zaduzivanja. Nalaz da 30,3% uzorka (174 ucenika) smatra da
izmedu navedenih instrumenata ne postoji funkcionalna razlika, ukazuje na visok rizik od buduce
prezaduzenosti. Percepcija kreditne kartice kao neiscrpnog izvora likvidnosti, umjesto kao duga sa
pripadajuc¢im troskom, predstavlja bazi¢ni deficit u razumijevanju licnih finansija.

Ponovo je uocena polna diskrepancija u korist Zenskog dijela uzorka (61% tacnih odgovora
nasuprot 47% kod muskaraca). U pogledu obrazovnih profila, uéenici srednjih struénih skola pokazuju
najvisi stepen tacnosti (56%), dok je kod ucenika zanatskih Skola procenat onih koji ne prave razliku
izmedu sopstvenog i pozajmljenog novca iznosio 39%. Ovi podaci sugeriSu da u zanatskim Skolama,
¢iji polaznici nerijetko najranije stupaju na trziSte rada, postoji izraZzen nedostatak edukacije o
bankarskim proizvodima.

Uticaj porodiéne komunikacije na ovaj segment znanja je statisticki dominantan. Od 152
ispitanika koji u porodici redovno uéestvuju u ekonomskim dijalozima, njih 95,4% taéno definise
razliku izmedu kartica. Nasuprot tome, kod ispitanika koji se informisu iskljué¢ivo putem digitalnih
platformi (249 ucenika), 40% njih tvrdi da su u pitanju sinonimi. Ovakav rezultat ukazuje na to da
neregulisan digitalni sadrZaj generiSe povr$no razumijevanje finansijskih instrumenata, $to u realnom
ekonomskom kontekstu moze rezultirati akumulacijom duga.

Ispitanici koji raspolazu sa mjesecnim iznosom preko 100 KM pokazuju iznadprosjeénu
tacnost (56%), Sto se moze povezati sa ¢eS¢om upotrebom debitnih raCuna prilagodenih mladima.
Medutim, podatak da 28% ucenika iz ove grupe i dalje ne uocava razliku, potvrduje da posjedovanje
finansijskog instrumenta nije garancija razumijevanja mehanizma njegovog funkcionisanja.
Nerazumijevanje porijekla kapitala i pripadajué¢ih kamatnih stopa kod kreditnih kartica predstavlja
preduslov za finansijsku nestabilnost i potencijalna socijalno neprilagodena ponasanja uzrokovana
gubicima. Nalaz da 25,5% odli¢nih ucenika ne pravi razliku izmedu duga i sopstvenih sredstava
potvrduje neophodnost uvodenja finansijske edukacije kao posebnog modula, bez obzira na opsti
akademski uspjeh ucenika.

Poznavanje poreskog sistema u kontekstu igara na srecu

Analizu odgovora na pitanje “Da li se dobici na nagradnim igrama ili u kladionicama zakonski
oporezuju u na$oj zemlji?” pokazuje da adolescenti imaju iskrivljenu sliku o ekonomskom sistemu.
Ovo pitanje direktno spaja opste znanje sa temom igara na srecu, koja je centralna za tezu o socijalno
neprilagodenom ponasanju. Svega 34,2% (197 ispitanika) dalo je tacan odgovor (Da), potvrdujuéi da
su dobici na nagradnim igrama i u kladionicama oporezivi. Ostalih 65,8% adolescenata zivi u zabludi
da je novac dobijen na srecu ,.Cist” od obaveza prema zajednici. Posebno je indikativno da ¢ak 174
uéenika (30,3%) vjeruje u potpuno nerealnu opciju da se oporezuju samo dobici veéi od milion KM.
Ovakva percepcija stvara mit o ,,lakom i ¢istom novcu”, §to je psiholoska podloga za razvoj zavisnosti
od kockanja.

Ovdje uo¢avamo najdrasti¢niju razliku do sada. Cak 41% muskaraca eksplicitno tvrdi da se
dobici ne oporezuju (odgovor ,,Ne”), a dodatnih 34% vjeruje u mit o milionskom pragu. To znaci da
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svega 25% mladica u BiH zna da drzava uzima dio dobitka. Kod djevojaka je svijest o porezima
znatno vi$a (43% tacnih odgovora).

Podaci ponovo dokazuju da Skola i mediji ne rade svoj posao. Od 152 ispitanika koji u
porodici redovno razgovaraju o novcu, njih 141 (92,7%) zna da postoji porez na dobitak. S druge
strane, kod ucenika koji se informiSu putem drustvenih mreza (249 ispitanika), vlada potpuni znacajan
nedostatak informacija: preko 50% njih tvrdi da poreza nema, dok 34% vjeruje u prag od milion KM.
Ovo potvrduje da TikTok i YouTube sadrzaji, koji Cesto promovisu dobitne listi¢e, svjesno ili
nesvjesno precutkuju poreske obaveze, kreiraju¢i kod mladih laznu sliku o isplativosti kockanja.

Vrsta skole i akademski uspjeh nisu se pokazali kao znacajni faktori informisanosti u ovom
domenu. Ucenici srednjih struénih $kola, bez obzira na usmjerenje, u svega 35% slucajeva poznaju
poreske propise. Podatak da znacajan broj ucenika sa odli¢nim uspjehom ne poznaje osnovne fiskalne
obaveze sopstvene drzave ukazuje na to da formalni obrazovni sistem ne nudi elementarna znanja o
javnim finansijama. Percepcija dobitka kao prihoda ,,izvan sistema®, bez obzira na geografsku lokaciju
ispitanika, predstavlja faktor rizika koji podsti¢e ulaganje licnih sredstava u Spekulativne aktivnosti i
doprinosi razvoju socijalno neprilagodenog ponasanja.

Razumijevanje rizika bankrota i gubitka uloga kao investicionog rizika

Analiza odgovora na pitanje o posljedicama ste¢aja kompanije na ulozeni kapital kljucna je za
procjenu svjesnosti o investicionom riziku. Dok prethodna pitanja tretiraju bankarske proizvode, ovo
pitanje testira razumijevanje Cinjenice da trziSte kapitala ne nudi apsolutnu sigurnost uloga. Tac¢an
odgovor, koji podrazumijeva vjerovatni gubitak veéeg dijela ili cjelokupnog uloga, odabralo je 48,1%
ispitanika (277 ucenika). Nalaz da 51,9% uzorka vjeruje u postojanje nepostojecih zastitnih
mehanizama ukazuje na znacajan deficit u percepciji trzisnih realnosti. Posebno je indikativno da
29,9% ispitanika (172 uéenika) ocekuje automatski prenos sredstava na drugu kompaniju, dok 19,6%
(113 uenika) ra¢una na drzavnu intervenciju u svrhu povrata cjelokupnog uloga. Ovakva percepcija
generiSe nerealna oCekivanja o sigurnosti, $to predstavlja rizik za ulazak u visokorizi¢ne spekulativne
investicije bez adekvatne analize.

Polna distribucija rezultata pokazuje da ispitanice imaju realniji pristup investicionom riziku,
sa 54,5% tacnih odgovora, dok je kod muskaraca taj procenat iznosio 41,3%. Podatak da 23,5%
muskog uzorka vjeruje u drzavne garancije za privatne dionice ukazuje na nerazumijevanje razlike
izmedu osigurane Stednje u bankama i ulaganja u korporativne hartije od vrijednosti.

Korelacija sa porodi¢énom socijalizacijom ostaje dominantna varijabla; 90,8% ispitanika (138
od 152) koji redovno ucestvuju u ekonomskim dijalozima u porodici taéno identifikuje rizik od
potpunog gubitka. Nasuprot tome, kod ucenika koji se primarno informisu putem digitalnih platformi
(249 ispitanika), vise od 60% njih ocekuje drzavnu pomo¢ ili automatski prenos sredstava. Rezultati
sugeriSu da neformalni digitalni kanali Cesto prezentuju investiranje kao aktivnost bez inherentnog
rizika bankrota.

U pogledu obrazovnog profila, nisu uocene znacajne razlike izmedu ucenika ekonomskih i
tehni¢kih Skola (48,6% tacnosti) u odnosu na gimnazijalce (50,4%). Zanimljiv nalaz predstavlja
ujednacenost rezultata ispitanika sa nedovoljnim uspjehom (39%) i onih sa odli¢nim uspjehom (49%),
Sto potvrduje da svjesnost o investicionom riziku nije iskljuéivo korelirana sa akademskim
postignuéima. Vjerovanje u drzavnu zastitu privatnih investicija kod 20% uzorka ukazuje na odsustvo
percepcije licne odgovornosti za finansijske odluke, Sto je faktor rizika kod ulaganja u neregulisanu
imovinu poput kriptovaluta. Interpretacija ste¢aja kao ,,prenosa sredstava“ kod 30% ispitanika
potvrduje duboko nerazumijevanje likvidacije subjekta, Sto povecava vjerovatnocu agresivnog
investicionog ponasanja. Rezultati ukazuju na to da polovina srednjoskolaca nema razvijenu svijest o
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trziSnom gubitku, §to nalaze hitnu potrebu za praktiénom edukacijom o rizicima radi prevencije
buducée socijalne frustracije i ekonomskih gubitaka.

Razumijevanje definicije budzeta

Analiza odgovora na pitanje o definiciji budzeta predstavlja specifi¢an izuzetak u istrazivanju,
s obzirom na to da su ispitanici u ovom segmentu pokazali najvisi nivo teorijske informisanosti. Tacan
odgovor, koji budZet definise kao ,,plan prihoda i rashoda za odredeni period”, prepoznalo je 93,6%
ispitanika (538 ucenika). Ovo je jedina kategorija u kojoj nisu uocene statisticki znacajne razlike s
obzirom na pol, tip obrazovne ustanove ili geografsku lokaciju ispitanika. Ovako visok stepen
usaglaSenosti sugerise da je navedeni termin integrisan u korpus opste informisanosti ili je adekvatno
zastupljen u formalnim nastavnim planovima. Marginalna grupa od 5% ispitanika (29 uc¢enika) budzet
percipira isklju¢ivo kao spisak planiranih nabavki, $to ukazuje na naglasen potrosacki pristup uz
zanemarivanje prihodovne strane i ograni¢enosti resursa.

Medutim, visok procenat tacnih definicija ne korelira sa praktiénom primjenom budzetiranja u
svakodnevnom Zzivotu. Uporedna analiza podataka pokazuje znacajan jaz izmedu poznavanja
teorijskog koncepta i njegove implementacije; podsjeéamo da 72% ispitanika rijetko ucestvuje u
porodi¢nim razgovorima o troskovima, Sto ukazuje na to da je znanje o budZetu primarno
deklarativnog karaktera. Cak i kod grupe koja se informise isklju¢ivo putem digitalnih platformi (249
ispitanika), procenat taénih odgovora iznosi visokih 88%.

Ovi nalazi potvrduju da je pojam budzeta Siroko prisutan u javnom diskursu, ali na nivou koji
ne podrazumijeva nuzno finansijsku disciplinu ili vjeStinu upravljanja liénim sredstvima.
Diskrepancija izmedu poznavanja definicije budZeta i nerazumijevanja bazi¢nih ekonomskih procesa
(poput inflacije ili diversifikacije rizika) dokazuje da formalno obrazovanje nudi terminolosku osnovu,
ali ne i funkcionalnu pismenost neophodnu za donosenje racionalnih finansijskih odluka.

Percepcija mikrokreditnih i kratkoroc¢nih pozajmica

Analiza odgovora na pitanje o prirodi ,,brzih® ili mikrokredita ukazuje na to da velika vec¢ina
adolescenata prepoznaje inherentne rizike ovih instrumenata. Tacno 88,8% ispitanika (511 ucenika)
ispravno identifikuje da ovi krediti nose visoke kamatne stope i znacajne troskove obrade. Visok
stepen tacnosti u ovom segmentu moze se pripisati dominantnom negativnom narativu u javnom
prostoru, ali i iskustvima unutar neposrednog socijalnog okruzenja ispitanika. Ipak, paznju analiti¢ara
privlaci grupa od 10% ispitanika (57 ucenika) koja smatra da su navedena sredstva bespovratna.

lako je posmatrani uzorak od 57 ucenika numericki manji, on je statisticki znacajan u
kontekstu procjene socijalnog rizika. Percepcija komercijalnih kreditnih proizvoda kao bespovratnih
sredstava ukazuje na duboko nerazumijevanje obligacionih odnosa i funkcionisanja finansijskog
sistema. Ova grupa ispitanika predstavlja kategoriju koja je najizloZenija rizicima prevara i
neformalnog trzista novca. Karakteristicno je da se u ovoj grupi nalaze i u€enici sa odli¢cnim uspjehom
(18 ucenika) i gimnazijalci (12 ucenika), Sto potvrduje da kognitivna pristrasnost o dostupnosti ,,lakog
novca“ nije isklju¢ivo korelirana sa nivoom formalnog obrazovanja.

Rezultati su ujednaceni po demografskim osnovama, uz blagu polnu diskrepanciju; kod
muskaraca je procenat onih koji vjeruju u bespovratnu prirodu ovih sredstava nesto visi (11,2%) u
odnosu na djevojke (8,7%). Ovakav nalaz moZe se povezati sa izrazenijom sklono$¢u muskog dijela
uzorka ka iracionalnom preuzimanju rizika radi brzog obezbjedivanja likvidnosti za potrosnju ili igre
na sre¢u. Najniza stopa pogresnih interpretacija zabiljeZena je kod ispitanika koji se informiSu putem
porodi¢nih i neposrednih drustvenih kontakata. Nasuprot tome, kod adolescenata koji se oslanjaju
isklju¢ivo na digitalne platforme, uocena je najveéa ucestalost nerealnih ocekivanja. To ukazuje na
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¢injenicu da digitalni marketinski kanali ¢esto zamagljuju razliku izmedu kredita i bonusa, Sto
doprinosi formiranju pogresnih finansijskih stavova kod mladih.

Diskusija

Rezultati istrazivanja ukazuju na prisustvo ,paradoksa deklarativne pismenosti“. Dok
adolescenti u Bosni i Hercegovini pokazuju visoku stopu prepoznavanja osnovnih definicija, poput
budzeta (93,6%) ili troSkova mikrokredita (88,8%), sposobnost primjene tih koncepata u realnim
scenarijima je na niskom nivou. Dobijeni nalazi potvrduju da obrazovni sistem uspjesno prenosi
terminoloske definicije, ali ne razvija vjestine upravljanja rizikom. Podatak da 40% ucenika sa
odlicnim uspjehom ne razumije uticaj inflacije na kupovnu moé novca dokazuje da akademska
izvrsnost u trenutnom sistemu nije ekvivalent funkcionalnoj ekonomskoj inteligenciji. Nepostojanje
korelacije izmedu naucenog pojma i svakodnevnog ponasanja stvara privid kompetentnosti, $to
umanjuje oprez adolescenata u situacijama stvarnog finansijskog rizika.

Poseban segment istrazivanja odnosi se na inverziju percepcije rizika. Cinjenica da znaGajan
broj ispitanika rad putem omladinskih zadruga ili kupovinu drzavnih obveznica percipira rizi¢nijim
aktivnostima od sportskog kladenja, ukazuje na duboku distorziju vrijednosnog sistema. Percepcija
kladenja kao ,,modela zarade“, umjesto kao igre na srecu sa negativnim matemati¢kim oéekivanjem,
direktna je posljedica agresivnog marketinga i normalizacije kockanja unutar vr$njackih grupa.
Ovakva kognitivna pristrasnost predstavlja bazi¢ni faktor rizika za razvoj socijalno neprilagodenog
ponasanja i potencijalne zavisnosti.

Nalazi o steCaju privrednih drustava i oporezivanju dobitaka otkrivaju nerazumijevanje
fiskalnog sistema i liéne odgovornosti. Znacajan dio ispitanika ispoljava paternalisticka ocekivanja,
vjerujuci da drzava garantuje za privatne investicije, dok vecina ne poznaje poreski tretman dobitaka u
kladionicama. Ovakva netransparentnost poreza i rizika gubitka kreira iluziju o profitabilnosti izvan
institucionalnog okvira. Odsustvo svjesnosti o nepovratnosti uloga u sluéaju bankrota ¢ini mlade
osobe ranjivim na spekulativne Seme, poput neregulisane trgovine kripto-imovinom, gdje se o¢ekuje
zaStita sistema koja u realnosti ne postoji. Kona¢no, podaci o diversifikaciji i kreditnim karticama
potvrduju da adolescenti poistovjecuju sigurnost sa koncentracijom rizika. Preferencija strategije
koncentrisanog uloga kod 45% ispitanika direktno korelira sa sklonos¢u ka igrama na srecu. Bez
sistemske edukacije usmjerene na demistifikaciju ovih koncepata, mladi ostaju izlozeni finansijskoj
eksploataciji, sto dugoro¢no ugrozava li¢nu ekonomsku sigurnost i Siru drustvenu stabilnost.

Zakljucak

Istrazivanje pokazuje sliku generacije koja teorijski prepoznaje opasnost (kao Sto prepoznaju i
definiciju budzeta), ali u prakti¢énim primjerima (kao $to su inflacija ili bankrot) pokazuje ozbiljne
nedostatke u logickom zakljucivanju. Dalje, potvrdilo je dubokog jaza izmedu teoretskog
prepoznavanja ekonomskih pojmova i njihove funkcionalne primjene. lako ucenici bez poteskoca
definiSu budzet ili prepoznaju skupocu mikrokredita, veéina njih ne razumije mehanizme zastite od
inflacije niti znacaj diversifikacije ulaganja. Najkriti¢niji nalaz istrazivanja predstavlja normalizacija
sportskog kladenja koje znacajan broj adolescenata ne dozivljava kao primarni finansijski rizik.
Rezultati ukazuju na to da porodi¢na komunikacija predstavlja najsnazniji faktor zastite dok su
drustvene mreze glavni izvor dezinformacija koje pothranjuju iluzije o brzoj zaradi bez poreza i rizika.

Glavna ograni¢enja ovog rada ogledaju se u subjektivnosti samoevaluacije ispitanika jer
postoji rizik da su davali drustveno pozeljne odgovore kako bi se prikazali informisanijim nego Sto
zaista jesu. Koristenje online ankete i prigodnog uzorka moze rezultovati veéim uceS¢em digitalno
pismenijih ucenika iz urbanih sredina dok su ruralni predjeli ostali djelimi¢no zapostavljeni. Osim toga
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treba uzeti u obzir da je prikupljanje podataka u januaru moglo uticati na trenutnu percepciju vaznosti
budzeta zbog prazni¢nog perioda povecane potrosnje koji mu je prethodio.Na osnovu utvrdenih
nedostataka u znanju mladih predlaze se uvodenje praktiénih modula u obrazovni sistem koji bi se
fokusirali na simulacije stvarnih situacija umjesto na puko ucenje definicija. Neophodno je poostriti
zakonske okvire za oglaSavanje kladionica i mikrokreditnih organizacija u digitalnim medijima koje
mladi svakodnevno koriste. Poseban fokus treba staviti na edukaciju roditelja kako bi se podstakao
otvoren razgovor o troSkovima Zivota i opasnostima koje nosi nerazumno zaduzivanje ili trazenje brze
zarade kroz igre na sre¢u. Buduce studije bi trebale produbiti razumijevanje ove problematike kroz
longitudinalna istrazivanja koja bi pratila iste grupe uc¢enika nakon stupanja na trziste rada. Potrebno je
sprovesti i dubinske intervjue sa ispitanicima koji pokazuju ekstremnu sklonost ka riziku radi
otkrivanja psiholoskih korijena takvih zabluda. Komparativna analiza sa vr$njacima iz zemalja koje
ve¢ imaju integrisanu finansijsku edukaciju pomogla bi u identifikovanju najboljih modela za hitnu
reformu domaceg obrazovnog sistema.
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FUNCTIONAL FINANCIAL ILLITERATION AS A RISK FACTOR FOR THE DEVELOPMENT
OF SOCIALLY MALADAPTABLE BEHAVIOR IN ADOLESCENTS

Prof. dr Milo§ Grujié
University of Business Studies, Banja Luka - Faculty of Business and Financial Studies

Summary

Modern society poses complex financial challenges to adolescents, while formal education often does
not follow these processes. The paper analyzes the level of financial literacy among high school
students aged 15 to 18 and examines the connection between the lack of basic economic knowledge
and risky forms of behavior. The research focuses on ,,functional illiteracy”, that is, the (in)ability of
young people to understand the real value of money, borrowing mechanisms and long-term
consequences of financial decisions. In the theoretical part, the paper sheds light on the connection
between a low level of knowledge and a tendency towards games of chance, betting and unrealistic
promises of quick money, which represents a specific form of social deviation. Empirical research was
conducted by testing knowledge on a sample of high school students, covering the areas of inflation,
interest rates and budget management. The results indicate that adolescents overestimate their own
abilities, while in practice they show a high degree of misunderstanding of risk. The paper argues that
financial illiteracy is not only an economic, but also a significant pedagogical and social problem. The
research points to the importance of the family and the education system in the process of financial
socialization. Finally, the conclusion offers guidelines for preventive action through the introduction of
practical financial education, which would reduce the vulnerability of young people and prevent them
from entering risk zones associated with financial risky behavior and debt.

Keywords: financial literacy, risk factors, financial socialization, price of debt, interest rate risk,
investment risk management, capital market
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